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หลกัสูตร  การเจรจาตอ่รองสําหรบังานจดัซือ้จดัจา้งสมยัใหม ่
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วันที ่18 ตลุาคม 2566/วนัที ่27 พฤศจกิายน 2566 
วันที ่20 ธันวาคม 2566 

 เวลา 09.00-16.00 โรงแรมจัสมินซิตี ้สุขุมวทิ 23  

วตัถปุระสงค ์

เพือ่ใหผู้ร่้วมสมัมนาไดต้ระหนักวา่ การทําธรุกจิทกุชนดิเต็มไปดว้ยการตอ่รอง ทัง้ทีรู่ต้ัวและไมรู่ต้ัว ทัง้มรูีป แบบและไร ้
รูปแบบ หากขาดทักษะทีถ่กูตอ้งในการเจรจาตอ่รอง ยอ่มทําใหธ้รุกจิเสยีหายหรอืขาดประโยชนท์ีค่วรจะได ้หลักสตูรน้ีจะ
ทําใหเ้ขา้ใจหลักการและวธิทีีจ่ะเจรจาตอ่รอง เพือ่ใหไ้ดม้าในสิง่ทีพ่งึจะไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพและประสทิธผิล 

หวัขอ้การสมัมนา (เวลา 9.00 น. - 16.00 น.) 
• หัวขอ้การอบรมสมัมนาเชงิปฏบิัตกิาร  

• ปรับแนวคดิใหถ้กูตอ้งเสยีกอ่นวา่การเจรจาตอ่รองทีม่ปีระสทิธภิาพนัน้ มใิชก่ารโตว้าท ี
มใิชก่ารการเอาแพเ้อาชนะ มใิชก่ารพบกนัครึง่ทาง และมใิชแ่บง่กนัคนละครึง่ หรอืถอยคนละกา้ว  

• ทัง้เราและซพัพลายเออรต์า่งก็ทําธรุกจิ และเป้าหมายก็เหมอืนกนัคอืตา่งกต็อ้งการกําไร 
จงึตอ้งเรยีนรูว้ธิกีารทีจ่ะเจรจาตอ่รองใหช้นะทัง้คู ่แบบทีเ่รยีกวา่ Win-win negotiation  

• กลยทุธใ์นการยอมบางอยา่ง เพือ่ใหไ้ดบ้างอยา่งเป็นการแลกเปลีย่น  

• การเจรจาตอ่รองในงานจัดซือ้จัดจา้งสมัยใหม ่มใิชห่มกมุน่อยูแ่ตเ่รือ่งราคาและเครดติเทอม 
ยังมอีกีหลายเรือ่งทีส่ามารถหยบิยกมาเจรจาเพือ่ใหเ้กดิประโยชนต์อ่ธรุกจิของทัง้สองฝ่าย  

• รูต้ัวหรอืเปลา่วา่ซพัพลายเออรแ์ตล่ะรายมองเราแบบไหน  

• ตัวอยา่งในการเตรยีมตัวและการทําการบา้นกอ่นจะลงมอืเจรจาตอ่รอง  
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• การใชค้ําถามแตล่ะแบบในระหวา่งการเจรจาตอ่รอง  

• ในระหว่างการเจรจาตอ่รอง ตอ้งฟังอยา่งไรจงึจะมปีระสทิธภิาพ  

• ขอ้ควรทําและขอ้หา้มในแตล่ะชว่งของการเจรจาตอ่รอง  

• กลยทุธใ์นการโนม้นา้วจูงใจ  

• จัดทมีเจรจาอยา่งไร จงึจะมปีระสทิธภิาพ • ถาม-ตอบปัญหา 
วทิยากร : อ. เชีย่วชาญ รตันามหทัธนะ 
 

 อัตราคา่ลงทะเบยีน 
(รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  3 
% 

ราคาสทุธ ิ

   คา่สมัมนา ราคาทา่นละ 4,300 301 (129) 4,472 
   คา่สมัมนา Online ราคาทา่นละ 3,300 231 (99) 3,432 

 
 
วธิกีารชําระเงนิ: 
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1 ธนาคารกสกิรไทย บัญชสีะสมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-363-8368 
ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 
และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 
พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร 

1.2 ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั(Professional 
Training Solution Co.,Ltd) 

 
 
กรณีหัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 
เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

  
รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
www.ptstraining.in.th 
อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีนิติบุคคลได้ 200% ของค่าใช้จ่ายจริง 

(พระราชกฤษฎีกาฉบบัท่ี 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ .ศ . 2548 เป็นต้นไป) 

  

mailto:info.ptstraining@gmail.com
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แบบฟอร์มลงทะเบียน 
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ส่งมาท่ี info.ptstraining@gmail.com หรือ ptstraining3@gmail.com 
 

   บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

    

ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์____________________เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ_ี_________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 

   Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

  วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  
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